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CURS: TECNIQUES DE PAQUETERIA

Nombre d’hores del curs: 30 hores

Data d’inici prevista: 28/09/2022

Data de finalitzacio prevista: 24/10/2022
Horari: dimecres i divendres de 17:00h a 21:00h.

PERFIL DE ALUMNAT

® Prioritariament persones ocupades.
® Amb coneixements d’informatica i possibilitat d'accés a internet.

® Amb coneixements basics de llengua catalana i/o castellana.

OBIJECTIU DEL CURS

® Realitzar qualsevol tipus de paquets, presentacid de productes i elaboraciéo de
promocions.

® Coneixer les diverses técniques de la paqueteria. Elements implicats en un envas o
paquet.

® Permetre I'aprenentatge dels materials i colors adients per a I'empaquetatge.

® Desenvolupar coneixements i habilitats per I'empaquetat i la presentacié del producte.

PROGRAMA DEL CURS

1. Llaimportancia de I'envas
1.1.Sentit comercial de I'envas.
1.2.Elaboracié i disseny d'envasos.

2. Eleccié del material adequat per a la presentacié i empaquetat de productes.
2.1.La mercaderia o producte com a base.
2.2.Determinacio del tipus de client.
2.3.Marcar una linia d'envasat.
2.4.Un bon embolcall converteix el paquet en regal.

3. Realitzacié de treballs amb materials.

3.1. Paquets senzills.
3.2.Empaquetatge rapid.
3.3.Productes grans.
3.4.Productes irregulars.
3.5.Exercici.

4. El color
4.1.Qualitats dels colors.
4.2.Valors del color.
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4.3.Contrastos.
4.4.Harmonia cromatiques.
4.5.Llenguatge i influencia dels colors.
5. Presentacio del producte
5.1.Col-locacid.
5.2.Els nivells.
6. Retolacio.
6.1.Cartells. Colors i formes.
6.2.Exercici.
6.3.Aprendre a detectar, analitzar i valorar els indicis de compra.
6.4.Treballar diferents técniques per presentar el preu.
7. Tecniques de tancament
7.1.Analitzar els requisits necessaris realitzar un tancament de venda reeixits.
7.2.Treballar diferents técniques de tancament.
7.3.Practiques.

OBSERVACIONS

® Modalitat d’imparticié: presencial.
e DOCUMENTACIO OBLIGATORIA PER ACCEDIR AL CURS:
Fotocopia DNI/NIE.

o Full d’inscripcié (model CONFORCAT) omplert i signat.
o Persones ocupades: capgalera de la darrera ndmina o rebut d’autdonoms.
o Persones aturades: full d’inscripcié a I'Oficina de Treball de la Generalitat com a

demandant d’ocupacié (DARDO).*
o Estarinscrit/a (tenir fitxa de primera acollida) a la Fundacié Barbera Promocid.

*ATENCIO: EN CAS D’ESTAR ATURAT/DA, ES IMPRESCINDIBLE COMPLIR EL REQUISIT D’INSCRIPCIO AL
SERVEI D’OCUPACIO DE CATALUNYA (SOC) ABANS DE L’INICI DEL CURS.
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